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	2.5.Kryterium doboru uczestników zajęć
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3. Efekty uczenia się i sposób prowadzenia zajęć
3.1.  Cele przedmiotu 
	Lp.
	Cele przedmiotu

	
	

	C1
	Celem przedmiotu jest nabycie wiedzy w zakresie stylów i zasad mediacji

	C2
	Celem przedmiotu jest nabycie umiejętności w obszarze prowadzenia negocjacji i mediacji w gospodarce przestrzennej

	C3
	Celem przedmiotu jest nabycie wiedzy czym jest manipulacja w negocjacjach


3.2. Przedmiotowe efekty uczenia się, z podziałem na wiedzę, umiejętności i kompetencje, wraz z odniesieniem do kierunkowych efektów uczenia się
	Lp.
	Opis przedmiotowych efektów 
uczenia się
	Odniesienie do 
kierunkowych efektów

uczenia się (symbole)
	Sposób realizacji (zaznaczyć „X”)

	
	
	
	ST
	NST

	
	
	
	Zajęcia na Uczelni
	Zajęcia na 
platformie
	Zajęcia na Uczelni
	Zajęcia na 
platformie

	Po zaliczeniu przedmiotu student w zakresie wiedzy zna i rozumie

	W1
	Zna i rozumie znaczenie nabytej wiedzy w zakresie negocjacji i mediacji w gospodarce przestrzennej dla wykonywanego zawodu
	GP_W18
	
	
	X
	

	Po zaliczeniu przedmiotu student w zakresie umiejętności potrafi

	U1
	Potrafi właściwie argumentować swoje stanowisko w ramach procesu negocjacji i mediacji posługując się podstawowymi zasadami obowiązującymi w negocjacjach i mediacjach
	GP_U02

GP_U05
	
	
	X
	

	U2
	Potrafi posługiwać się stylami negocjacji w praktyce
	
	
	
	X
	

	Po zaliczeniu przedmiotu student w zakresie kompetencji społecznych jest gotów do

	K1
	Potrafi pracować w grupie negocjującej przyjmując w niej różne role
	GP_K03
	
	
	X
	


3.3. Formy zajęć dydaktycznych i ich wymiar godzinowy - Studia stacjonarne (ST),  Studia niestacjonarne (NST)
	Ścieżka
	Wykład
	Ćwiczenia
	Projekt
	Warsztat
	Laboratorium
	Seminarium
	Lektorat
	Zajęcia prowadzone z wykorzystaniem metod i technik kształcenia na odległość w formie wykładu
	Inne
	Punkty ECTS

	ST
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	NST
	
	
	
	10
	
	
	
	
	
	2


3.4. Treści kształcenia (oddzielnie dla każdej formy zajęć: (W, ĆW, PROJ, WAR, LAB, LEK, INNE). Należy zaznaczyć (X), w jaki sposób będą realizowane dane treści (zajęcia na uczelni lub zajęcia na platformie e-learningowej prowadzone z wykorzystaniem metod i technik kształcenia na odległość)
RODZAJ ZAJĘĆ: WARSZTAT
	Lp.
	Treść zajęć
	Odniesienie do przedmiotowych efektów uczenia się
	Sposób realizacji (zaznaczyć „X”)

	
	
	
	ST
	NST

	
	
	
	Zajęcia na Uczelni
	Zajęcia na 
platformie
	Zajęcia na Uczelni
	Zajęcia na 
platformie

	1.
	Mediacje-korzyści dla klientów korzystających z usług mediatorów. Znaczenie negocjacji i mediacji w gospodarce przestrzennej
	W1
	
	
	X
	

	2.
	Kompetencje mediatorów
	W1
	
	
	X
	

	3.
	Podstawowe zasady mediacji: dobrowolność, poufność, bezstronność, neutralność, akceptowalność
	U1
	
	
	X
	

	4.
	Negocjacje i mediacje - kluczowe zasady i fazy negocjacji
	U1, U2
	
	
	X
	

	5.
	Style negocjacyjne i mediacyjne (twardy, miękki, rzeczowy)
	U2
	
	
	X
	

	6.
	Zarządzanie czasem w procesie negocjacji, manipulacje w negocjacjach
	U1, U2
	
	
	X
	

	7.
	Komunikacja podczas negocjacji (werbalna i niewerbalna)
	U1, U2
	
	
	X
	

	8.
	Praktyczne aspekty negocjacji w gospodarce przestrzennej- mieszkańcy, deweloperzy, administracja 
	U1, U2, K1
	
	
	X
	


3.5. Metody weryfikacji efektów uczenia się (wskazanie i opisanie metod prowadzenia zajęć oraz weryfikacji osiągnięcia efektów uczenia się oraz sposobu dokumentacji)
	Efekty przedmiotowe
	Metody dydaktyczne
	Metody weryfikacji efektów uczenia się
	Sposoby dokumentacji

	WIEDZA

	W1-W1
	Praca grupowa, polegająca na zaplanowaniu i przeprowadzeniu procesu negocjacji
	W ramach zaliczenia studenci przygotują i przeprowadzą w grupie negocjacje w zakresie planowania przestrzennego. W tym celu podzielą się na trzyosobowe zespołu, w którym każdy będzie miał do odegrania konkretną rolę. Jedna osoba będzie mieszkańcem zainteresowanym zmianami w planie ogólnym, druga osoba pełnić będzie rolę  urzędnika samorządowego wysokiego szczebla, a trzecia będzie developerem. Studenci będą zobowiązani do przedstawienia swojego stanowiska wraz z odpowiednimi argumentami. Kryteria oceny będą następujące :
- wykorzystanie odpowiedniego stylu negocjacji 

- właściwa argumentacja swojego stanowiska

- umiejętność zadawania pytań

- właściwe zarządzanie czasem w procesie negocjacji 
	Protokół z zaliczenia ustnego

	UMIEJĘTNOŚCI

	U1-U2
	Praca grupowa, polegająca na zaplanowaniu i przeprowadzeniu procesu negocjacji
	W ramach zaliczenia studenci przygotują i przeprowadzą w grupie negocjacje w zakresie planowania przestrzennego. W tym celu podzielą się na trzyosobowe zespołu, w którym każdy będzie miał do odegrania konkretną rolę. Jedna osoba będzie mieszkańcem zainteresowanym zmianami w planie ogólnym, druga osoba pełnić będzie rolę  urzędnika samorządowego wysokiego szczebla, a trzecia będzie developerem. Studenci będą zobowiązani do przedstawienia swojego stanowiska wraz z odpowiednimi argumentami. Kryteria oceny będą następujące :

- wykorzystanie odpowiedniego stylu negocjacji 

- właściwa argumentacja swojego stanowiska

- umiejętność zadawania pytań

- właściwe zarządzanie czasem w procesie negocjacji
	Protokół z zaliczenia ustnego

	KOMPETENCJE SPOŁECZNE

	K1-K1
	Praca grupowa, polegająca na zaplanowaniu i przeprowadzeniu procesu negocjacji
	W ramach zaliczenia studenci przygotują i przeprowadzą w grupie negocjacje w zakresie planowania przestrzennego. W tym celu podzielą się na trzyosobowe zespołu, w którym każdy będzie miał do odegrania konkretną rolę. Jedna osoba będzie mieszkańcem zainteresowanym zmianami w planie ogólnym, druga osoba pełnić będzie rolę  urzędnika samorządowego wysokiego szczebla, a trzecia będzie developerem. Studenci będą zobowiązani do przedstawienia swojego stanowiska wraz z odpowiednimi argumentami. Kryteria oceny będą następujące :

- wykorzystanie odpowiedniego stylu negocjacji 

- właściwa argumentacja swojego stanowiska

- umiejętność zadawania pytań

- właściwe zarządzanie czasem w procesie negocjacji
	Protokół z zaliczenia ustnego


3.6. Kryteria oceny osiągniętych efektów uczenia się
	Efekt uczenia się
	Na ocenę 3 lub „zal.”

student zna i rozumie/potrafi/jest gotów do
	Na ocenę 3,5 student zna i rozumie/potrafi/jest gotów do
	Na ocenę 4 student zna i rozumie/potrafi/jest gotów do
	Na ocenę 4,5 student zna i rozumie/potrafi/jest gotów do
	Na ocenę 5 student zna i rozumie/potrafi/jest gotów do

	W
	51-60% wiedzy wskazanej w efektach uczenia się
	61-70% wiedzy wskazanej w efektach uczenia się
	71-80% wiedzy wskazanej w efektach uczenia się
	81-90% wiedzy wskazanej w efektach uczenia się
	91-100% wiedzy wskazanej w efektach uczenia się

	U
	51-60% umiejętności wskazanych w efektach uczenia się
	61-70% umiejętności wskazanych w efektach uczenia się
	71-80% umiejętności wskazanych w efektach uczenia się
	81-90% umiejętności wskazanych w efektach uczenia się
	91-100% umiejętności wskazanych w efektach uczenia się

	K
	51-60% umiejętności wskazanych w efektach uczenia się
	61-70% umiejętności wskazanych w efektach uczenia się
	71-80% umiejętności wskazanych w efektach uczenia się
	81-90% umiejętności wskazanych w efektach uczenia się
	91-100% umiejętności wskazanych w efektach uczenia się
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4. Nakład pracy studenta - bilans punktów ECTS
	Rodzaje aktywności studenta
	Obciążenie studenta

	
	ST
	NST

	Zajęcia wymagające bezpośredniego kontaktu studenta z nauczycielem akademickim w siedzibie uczelni
	
	10

	Zajęcia przewidziane planem studiów
	
	10

	Konsultacje dydaktyczne (min. 10% godz. przewidzianych na każdą formę zajęć)
	
	1

	Praca własna studenta
	
	40

	Przygotowanie bieżące do zajęć, przygotowanie prac projektowych/prezentacji/itp.
	
	20

	Przygotowanie do zaliczenia zajęć
	
	20

	SUMARYCZNE OBCIĄŻENIE GODZINOWE STUDENTA
	
	50

	Liczba punktów ECTS
	
	2
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