Załącznik nr 1 do Zarządzenia nr 60/R/WSPA/2016-2017 Rektora Wyższej Szkoły Przedsiębiorczości i Administracji w Lublinie z dnia 24 lipca 2017 roku

karta przedmiotu
	Nazwa przedmiotu
	Kontrakty biznesowe


1.  Usytuowanie przedmiotu w systemie studiów

	1.1. Kierunek studiów 
	Administracja

	1.2. Forma i ścieżka studiów
	Stacjonarne/Niestacjonarne

	1.3. Poziom kształcenia
	Studia I stopnia

	1.4. Profil studiów
	Praktyczny


	1.5. Wydział
	Wydział Nauk Społecznych i Humanistycznych

	1.6. Specjalność
	Administracja biznesu zagranicznego

	1.7. Koordynator przedmiotu
	mgr Aleksandra Dziubek


2. Ogólna charakterystyka przedmiotu

	2.1. Przynależność do grupy przedmiotu
	Do wyboru

	2.2. Liczba ECTS
	1

	2.3. Język wykładów
	Polski

	2.4. Semestry, na których realizowany jest przedmiot
	5

	2.5.Kryterium doboru uczestników zajęć
	Brak


3. Efekty uczenia się i sposób prowadzenia zajęć

3.1.  Cele przedmiotu 
	Lp.
	Cele przedmiotu

	
	

	C1
	Nabycie wiedzy o podstawowych zagadnieniach związanych z kontraktami biznesowymi.

	C2
	Rozwijanie umiejętności analizy pojęć związanych z kontraktami biznesowymi.

	C3
	Rozwijanie samodzielności w zakresie poszukiwania i prezentowania informacji o zagadnieniach związanych z kontraktami biznesowymi.

	C4
	Umiejętność opracowania i przedstawienia wyników analizy przykładów  kontraktów  biznesowych  w prezentacji multimedialnych oraz umiejętność udziału w dyskusji.


3.2. Przedmiotowe efekty uczenia się, z podziałem na wiedzę, umiejętności i kompetencje, wraz z odniesieniem do kierunkowych efektów uczenia się

	Lp.
	Opis przedmiotowych efektów uczenia się
	Odniesienie do kierunkowych efektów

uczenia się (symbole)
	Sposób realizacji (X)
	

	
	
	
	ST
	NST
	

	
	
	
	Zajęcia na Uczelni
	Zajęcia na platformie
	Zajęcia na Uczelni
	Zajęcia na platformie
	

	Po zaliczeniu przedmiotu student w zakresie wiedzy zna i rozumie
	

	W1
	terminologię z zakresu tworzenia kontraktów biznesowych
	ADM_W02
	
	X
	
	X
	

	W2
	podstawowe zasady zawierania kontraktów biznesowych, w tym typowe błędy przed i w trakcie zawierania kontraktów oraz typowe błędy kontraktowe
	ADM_W11
	
	X
	
	X
	

	W3
	normy moralne i etyczne dla partnerów biznesowych
	ADM_W12
	
	X
	
	X
	

	Po zaliczeniu przedmiotu student w zakresie umiejętności potrafi
	

	U1
	prawidłowo komunikować się z otoczeniem stosując pojęcia z zakresu kontraktów biznesowych, takie jak m. in. „kontrakt biznesowy”, „błąd kontraktowy”, „partner biznesowy”
	ADM_U01
	
	X
	
	X
	

	U2
	prawidłowo stosować wykładnię przepisów prawa, wykorzystywać wiedzę z zakresu „kontraktów biznesowych” do analizy przykładu kontraktu biznesowego i brać udział w dyskusji na ten temat
	ADM_U01

ADM_U05
	
	X
	
	X
	

	Po zaliczeniu przedmiotu student w zakresie kompetencji społecznych jest gotów do
	
	

	K1
	myślenia i działania w sposób przedsiębiorczy i kreatywny,  realizacji zadań i osiągania założonych celów 
	ADM_K02 
	
	X
	
	X
	

	K2
	prezentowania aktywnej postawy wobec analizowanych problemów 
	ADM_K04
	
	X
	
	X
	


3.3. Formy zajęć dydaktycznych i ich wymiar godzinowy - Studia stacjonarne (ST),  Studia niestacjonarne (NST)
	Ścieżka
	Wykład
	Ćwiczenia
	Projekt
	Warsztat
	Laboratorium
	Seminarium
	Lektorat
	Inne
	Punkty ECTS

	ST
	
	
	
	30
	
	
	
	
	1

	NST
	
	
	
	15
	
	
	
	
	1


3.4. Treści kształcenia (oddzielnie dla każdej formy zajęć: (W, ĆW, PROJ, WAR, LAB, LEK, INNE). Należy zaznaczyć (X), w jaki sposób dane treści będą realizowane (zajęcia na uczelni lub obowiązkowe / dodatkowe zajęcia na platformie e-learningowej prowadzone z wykorzystaniem metod i technik kształcenia na odległość)
RODZAJ ZAJĘĆ: WARSZTAT
	Lp.
	Treść zajęć
	Sposób realizacji

	
	
	ST
	NST

	
	
	ZAJĘCIA NA UCZELNI
	ZAJĘCIA NA PLATFORMIE
	ZAJĘCIA NA UCZELNI
	ZAJĘCIA NA PLATFORMIE

	1.
	Omówienie organizacji zajęć oraz warunków zaliczenia przedmiotu. Wstęp - Aspekty prawne tworzenia kontraktów biznesowych.
	
	X
	
	X

	2.
	Typowe błędy związane z zawieraniem kontraktów
	
	X
	
	X

	3.
	Ryzyko i identyfikacja przyszłych roszczeń w sytuacji niedotrzymania umowy.
	
	X
	
	X

	4.
	Sposoby zawierania umów 
	
	X
	
	X

	5.
	Zapisy stanowiące o istocie umowy
	
	X
	
	X

	6.
	Znaczenie negocjacji dla oceny skutków prawnych umowy
	
	X
	
	X


3.5. Metody weryfikacji efektów uczenia się (wskazanie i opisanie metod prowadzenia zajęć oraz weryfikacji osiągnięcia efektów uczenia się, np. debata, case study, przygotowania i obrony projektu, złożona prezentacja multimedialna, rozwiązywanie zadań problemowych, symulacje sytuacji, wizyta studyjna, gry symulacyjne + opis danej metody):

WARSZTAT
Przedmiot kończy się zaliczeniem z oceną, aby ją uzyskać student musi wykazać się łącznie:

- obecnością na co najmniej 3 zajęciach (9 godzin) z planowanych 5-ciu zajęć (15 godzin),

- aktywnym udziałem w zajęciach,

- opracować w grupie prezentację multimedialną na temat związany z zakresem przedmiotu i przesłać wykładowcy w formie elektronicznej zapisanej w pliku pdf na platformę zdalnego nauczania WSPA.

Zajęcia odbywają się poprzez platformę zdalnego nauczania WSPA przy użyciu metod i technik kształcenia na odległość, ze szczególnym uwzględnieniem wideokonferencji prowadzonej w czasie rzeczywistym.

1. Na wstępie warsztatów wykładowca przedstawia podstawowe pojęcia i informacje na temat aspektów prawnych tworzenia kontraktów biznesowych. 

2. W trakcie zajęć wykładowca prezentuje pojęcia z zakresu: 

a. typowych błędów popełnianych przy zawieraniu kontraktów, tj. błędów popełnianych przed i w trakcie zawierania kontraktów przez negocjujących kontrakty oraz typowych błędów kontraktowych, 

b. a także ryzyk i konieczności identyfikacji przyszłych roszczeń w sytuacji niedotrzymania umowy, 

c. roli partnerów biznesowych i ich relacji, w tym w zakresie etyki w biznesie. 

3. W trakcie warsztatów wykładowca służy wsparciem i moderuje przebieg zajęć. 

4. Studenci podzieleni na grupy dokonują wyboru zakresów przedmiotowych przykładów kontraktów biznesowych, a następnie poddają je analizie. Na podstawie wyników analizy przykładów kontraktów biznesowych opracowują złożone prezentacje multimedialne na temat następujących kwestii:

a. określenie zakresu przedmiotu kontraktu, 

b. dostrzeżone potencjalne błędy kontraktowe,

c. identyfikacja ryzyka w zakresie ewentualnych przyszłych roszczeń w sytuacji niedotrzymania umowy.

5. Przedstawiciele poszczególnych grup przedstawiają (przez max. 15 min.) opracowane prezentacje multimedialne poprzez wideokonferencję. Prezentacje po zapisaniu w pliku pdf są przesyłane w formie elektronicznej wykładowcy poprzez platformę zdalnego nauczania WSPA.

6. Na zakończenie każdej prezentacji odbywa się dyskusja na temat przedstawionych treści, podczas której studenci w praktyce wykorzystują wiedzę wyniesioną z zajęć.

3.6. Kryteria oceny osiągniętych efektów uczenia się

	Efekt uczenia się
	Na ocenę 3 lub „zal.” 

student zna i rozumie/potrafi/jest gotów do
	Na ocenę 4 student zna i rozumie/potrafi/jest gotów do
	Na ocenę 5 student zna i rozumie/potrafi/jest gotów do

	W1
	Zdefiniować pojęcie „kontrakt biznesowy”.
	Zdefiniować pojęcie „kontrakt biznesowy”. Wymienić elementy kontraktu biznesowego.
	Zdefiniować pojęcie „kontrakt biznesowy”. Wymienić elementy kontraktu biznesowego.

	W2
	Zdefiniować pojęcie „błąd kontraktowy”. 
	Zdefiniować pojęcie „błąd kontraktowy”. Wymienić rodzaje błędów typowych dla etapów zawierania kontraktów biznesowych.
	Zdefiniować pojęcie „błąd kontraktowy”. Wymienić rodzaje błędów typowych dla etapów zawierania kontraktów biznesowych. 

	W3
	Zdefiniować pojęcie „partner biznesowy”, „etyka w biznesie”
	Zdefiniować pojęcie „partner biznesowy”, „etyka w biznesie”
	Zdefiniować pojęcie „partner biznesowy”, „etyka w biznesie”

	U1
	Nie stosuje w trakcie zajęć, w tym w prezentacji multimedialnej podstawowych pojęć (np. „kontrakt biznesowy”, „błąd kontraktowy”, „partner biznesowy”.
	Stosuje w trakcie zajęć, w tym w prezentacji multimedialnej podstawowe pojęcia (np. „kontrakt biznesowy”, „błąd kontraktowy”, „partner biznesowy”).
	Stosuje w trakcie zajęć, w tym w prezentacji multimedialnej podstawowe pojęcia (np. „kontrakt biznesowy”, „błąd kontraktowy”, „partner biznesowy”).

	U2
	Nie potrafi wykorzystać wiedzy z zakresu „kontraktów biznesowych” do analizy przykładu kontraktu biznesowego.
	Potrafi wykorzystać wiedzę z zakresu „kontraktów biznesowych” do analizy przykładu kontraktu biznesowego (prezentacja multimedialna, dyskusja).
	Potrafi wykorzystać wiedzę z zakresu „kontraktów biznesowych” do analizy przykładu kontraktu biznesowego. Uzasadnić, jak popełnienie typowych błędów kontraktowych może przyczynić się do powstania roszczeń w przypadku niedotrzymania umowy (prezentacja multimedialna, dyskusja).

	K1
	Jest zorientowany na myślenie i działanie w sposób przedsiębiorczy i kreatywny.
	Jest zorientowany na myślenie i działanie w sposób przedsiębiorczy i kreatywny oraz na realizację zadań i osiągnięcie założonych celów.
	Jest zorientowany na myślenie i działanie w sposób przedsiębiorczy i kreatywny oraz na realizację zadań i osiągnięcie założonych celów.

	K2
	Prezentuje aktywną postawę wobec analizowanych problemów.
	Wyraża własne poglądy na dane zagadnienie i bierze udział w dyskusji z szacunkiem odnosząc się do poglądów innych.
	Wyraża własne poglądy na dane zagadnienie i bierze udział w dyskusji z szacunkiem odnosząc się do poglądów innych.


3.7. Zalecana literatura

Podstawowa 
Stańczak M., KC - Kodeks cywilny, Wolters Kluwer, Warszawa, 2020
Gniewek E., Kodeks cywilny, Wydawnictwo C.H. Beck, Warszawa, 2019
Uzupełniająca

4. Nakład pracy studenta - bilans punktów ECTS
	Rodzaje aktywności studenta
	Obciążenie studenta

	
	studia ST
	studia NST

	Zajęcia wymagające bezpośredniego kontaktu studenta z nauczycielem akademickim w siedzibie uczelni
	
	17

	Zajęcia przewidziane planem studiów
	
	15

	Konsultacje dydaktyczne (mini. 10% godz. przewidzianych na każdą formę zajęć)
	
	2

	Praca własna studenta
	
	8

	Przygotowanie bieżące do zajęć, przygotowanie prac projektowych/prezentacji/itp.
	
	3

	Przygotowanie do zaliczenia zajęć
	
	5

	SUMARYCZNE OBCIĄŻENIE GODZINOWE STUDENTA
	
	25

	Liczba punktów ECTS
	
	1


	Data ostatniej zmiany
	1.10.2020 r.

	Zmiany wprowadził
	mgr Aleksandra Dziubek

	Zmiany zatwierdził
	mgr Monika Różycka-Górska




